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.. Dlaczego prowadzimy
1 te specjalno$é?

e Dystrybucija i sprzedaz to wazne obszary dziatalnosci
kazdego przedsiebiorstwa -  produkcyjnego,
handlowego, ustugowego.

e Na rynku pracy nieustannie poszukiwani sg specjalisci
z zakresu handlu, zarowno w sferze realnej, jak i

wirtualne).
e Posiadamy wieloletnie doswiadczenie w dostarczaniu
wiedzy, ksztattowaniu umiejetnosci i kompetencji

niezbednych w dystrybuciji | sprzedazy.

e Kompetencje wyksztatcone na naszych zajeciach
przydajg sie w wiekszosci organizacji, w Kktorych
pracujg nasi absolwenci.




NA SPECJALNOSCI DYSTRYBUCJA | SPRZEDAZ NA RYNKACH KRAJOWYCH |

MIEDZYNARODOWYCH POZYSKASZ WIEDZE, UMIEJETNOSCI | KOMPETENCIE
WZAKRESIE oD  CGEEEEnD G

Dystrybuciji | Omnichannel marketingu  Strategii i planow
ekonomiki handlu ! handlu elektronicznego sprzedazowych

G GEEEEND 4G
Negocjacji | Multikanatowe] Techniki |
technik sprzedazy obstugi klienta organizacji handlu



W ramach oferty swobodnego wyboru mozesz PRZEDMIUTY Sw

wybra¢ przedmioty przygotowane i prowadzone
przez pracownikow naszej Katedry:

W jezyku polskim

Strategie
marketingowe

Business
Communications




ZAJECIA SA PROWADZONE W ROZNORODNE) .

| NOWOCZESNE) FORMIE

0 thywne i interaktywne wyktady i éwiczenizD
0 ( Rozwigzywanie studiow przypadku )

O (Webinaria I spotkania z praktykami)
Q ( Design thinking )
Q (Rozwiazywanie problemoéw i kwestii

zaproponowanych przez studentow

v 1§

Przygotowywanie projektow

v 1§

Warsztaty i gry szkoleniowe

v 1§

Mapy mysli

v 1§

Collage
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,leam spirit” — budowanie zespotow
student-student oraz student-prowadzag
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NA RYNKU PRACY SA:

SPECJALISCI DS. HANDLU | SPRZEDAZY

(RAPORT PRACUJ.PL)



STANOWISKA PRACY DLA ABSOLWENTOW NASZE]
SPECJALNOSCI:

Q (Analityk sprzedazy (8 940 zi)*

Q (Lider zespolu w dziale obstugi Klienta (7 920 zi)

Q (Koordynator ds. sprzedazy (7 540 zt)

NN N AN

O <Specja|ista ds. sprzedazy eksportowej (7 210 zt)

Q (Specjalista ds. sprzedazy i marketingu (6 850 z%))

0 (Speojalista ds. wsparcia sprzedazy (6 820 zi) >

*mediana wynagrodzen catkowitych brutto na podstawie
Sedlak&Sedlak na dzien 15.01.2025 (W Doradca klienta indywidualnego/detalicznego (6 200 zi)




NASI ABSOLWENCI MAJACY JUZ DOSWIADCZENIE ZAWODOWE Z
ZAKRESU SPRZEDAZY ZAJMUJA TEZ TAKIE STANOWISKA, JAK:

Q (Dyrektor regionu sprzedazy (19 480 zt)*

Q (Kierownik ds. sprzedazy (10 640 z)

Q (E-Commerce menadzer (10 000 z)

O <Kierownik punktu/oddziatu sprzedazy (8 140 zi)

Q (Koordynator ds. sprzedazy (7 540 zt)

0 ( | wiele, wiele innych

*mediana wynagrodzen catkowitych brutto na podstawie
Sedlak&Sedlak na dzien 15.01.2025
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woprzedaJEMY!”

Koto Naukowe Rynku i Konsumpgji, ktore
dziata przy
Katedrze Rynku i Konsumpcji na Wydziale
Ekonomii.

: ” : HANDLEM
Dziatalnosc Kota skupia SPRZEDAZA

sie na zagadnieniach BADANIAMI RYNKU
zwiazanych z: DECYZJAMI KLIENTOW

MARKETINGIEM

( DiSnRKiM ) ( KRiK
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http://www.facebook.com/Katedra.RIK
https://www.ue.katowice.pl/jednostki/katedry/we/katedra-rynku-i-konsumpcji/informacja-wstepna.html

