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WYCENA KONTRAKTOW DEUGOTERMINOWYCH
NA PRZYKLADZIE BRANZY INFORMATYCZNEJ

Streszczenie: Kontrakty dlugoterminowe (niezakonczone na dzien bilansowy umowy
o $wiadczenie ushug) to specyficzna grupa kontraktow, ktora podlega odrgbnym metodom
wyceny. Wyboru metody wyceny sposrod dwoch: wedlug stopnia zaawansowania lub
wyniku zerowego dokonuje podmiot wyceniajacy. Ze wzgledu na specyfike branzy IT
wybrane metody mogg by¢ rézne w zalezno$ci od charakteru §wiadczonych ustug, a co
za tym idzie, wycena moze w réznym stopniu wpltywaé na prezentowany wynik jednostki.

Stowa kluczowe: kontrakty dlugoterminowe, metoda stopnia zaawansowania, metoda
wyniku zerowego.

Wprowadzenie

Kontrakty dlugoterminowe to wyszczegolniona grupa umow podlegajaca
odrebnym regulacjom i wycenom. Pojecie kontraktéw dlugoterminowych jest
identyfikowane w branzy informatycznej (IT).W literaturze przedmiotu wiele
miejsca poswigcono problematyce wyceny kontraktow dtugoterminowych oraz
wplywu tej wyceny na ksztaltowanie wyniku finansowego [m.in. Czajor, Kalinow-
ski, Sobanska, 2004; Kasperowicz, 2011; Sniezek, Kaputa, 2013]. Celem niniejsze-
go artykutu jest opis mozliwych metod wyceny kontraktow dlugoterminowych
oraz prezentacja ich zastosowania i wptywu na wynik finansowy w wybranych
spotkach z branzy IT.

Wycena kontraktow dtugoterminowych (niezakonczonych na dzien bilan-
sowy umow o $wiadczenie ustug), jako narzedzie ksztattowania memoriatlowego
wyniku finansowego [wigcej na ten temat Wojtowicz, 2010], jest przedmiotem
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zainteresowania zarzadu spolki, interesariuszy oraz bieglych rewidentow. Metoda
wyceny kontraktow dtugoterminowych stanowi element polityki rachunkowosci.
Polityka ta jest zbiorem dostgpnych zasad i metod, w oparciu o ktore tworzone
jest sprawozdanie finansowe. Sprawozdanie powinno natomiast prawdziwie,
wiernie 1 rzetelnie prezentowaé sytuacje jednostki bez wzgledu na to, kto bedzie
odbiorcg koncowym tego sprawozdania.

1. Charakterystyka kontraktow dlugoterminowych
wedlug ustawy o rachunkowosci, KSR i MSR

Zgodnie z ustawa o rachunkowosci za kontrakt dlugoterminowy uwaza si¢
umowe o okresie realizacji dluzszym niz 6 miesi¢cy, ktora na dzien bilansowy
jest wykonana w istotnym stopniu [Ustawa o rachunkowosci, art. 34a]. Kontrak-
ty dhugoterminowe reguluje rowniez Krajowy Standard Rachunkowos$ci nr 3
»Niezakonczone ustugi budowlane”. Celem opracowania standardu jest pomoc
w prawidlowym ujeciu kontraktéw dtugoterminowych, a wigc takich, ktorych
rozpoczecie 1 zakonczenie przypada na inne okresy sprawozdawcze. Zgodnie
z KSR 3 umowa o ustuge budowlang (kontrakt dtugoterminowy) to ,,umowa za-
warta miedzy wykonawca i zamawiajgcym, ktorej przedmiotem jest budowa
sktadnika aktywow trwatych lub ich zespotu nastgpujaca w wyniku wykonania
ustugi budowlanej. Sktadniki te sg ze sobg $cisle powigzane lub wzajemnie za-
lezne pod wzgledem projektowym, technologicznym lub ze wzgledu na ich
funkcje uzytkowg czy ostateczne przeznaczenie lub sposob uzytkowania. Umo-
wa moze by¢ takze zawarta miedzy wykonawca a podwykonawcg” [www 1].

W regulacjach migdzynarodowych poswiecono osobny standard zagadnie-
niu wyceny kontraktéw. Definicja takiego kontraktu zawarta w Migdzynarodo-
wym Standardzie Rachunkowosci 11 jest tozsama z definicja zaprezentowana
w KSR 3.

Wszystkie wymienione powyzej regulacje definiuja dwa rodzaje uméw
dtugoterminowych: umowy w cenach stalych (ryczattowych) oraz umowy koszt
plus. Umowy w cenach statych to umowy, w ktoérych cena za cato$¢ realizacji
umowy lub za jednostke produktu jest z gory ustalona (umowa moze jednak zawie-
ra¢ klauzulg aktualizacji ceny). W umowach o cenach koszt plus cena jest usta-
lana na poziomie rzeczywistych lub planowanych kosztow wykonawcy powigk-
szonych o ustalony procent tych kosztow lub o stalg optate (stala stawke zysku).

Identyfikujac kontrakt dtugoterminowy, nalezy zwroci¢é uwage na koniecz-
nos$¢ taczenia pozornie odrebnych uméw w jeden wyceniany kontrakt lub prze-
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ciwnie, dzielenia na mniejsze umowy. Zaréwno KSR 3 jak i MSR 11 precyzyjnie

okreslaja warunki, jakie musza spetnia¢ umowy, bedace podstawa do ich potacze-

nia lub podziatu. Jesli umowa dotyczy grupy aktywow, poszczegolnie sktadniki

nalezy potraktowac jako odrebne umowy, w przypadku gdy [MSR 11, art. 8]:

— sktadniki zostaty objete odrebnymi ofertami,

— sktadniki byly negocjowane osobno, a zamawiajacy i wykonawca mieli moz-
liwos¢ zaakceptowania lub odrzucenia indywidualnych ofert na poszczegoélne
sktadniki,

— przychody i koszty kazdego ze sktadnikéw sa mozliwe do okreslenia.

Grupe uméw nalezy rozpatrywac jako jeden kontrakt, jezeli [MSR 11, art. 9]:
— umowy byly negocjowane lacznie,

— umowy sa w rzeczywistosci czescia pojedynczego projektu z jedng marza zysku,

— umowy sa realizowane jednocze$nie lub w ciaglej sekwencji czasowe;.

Przy wycenie kontraktu nalezy okresli¢ budzet przychodoéw oraz budzet
kosztow. Budzety te sg aktualizowane na kazdy dzien wyceny. Przychodem
z kontraktu jest cena okreslona w umowie. Przychod ujmuje sie w wartosci go-
dziwej otrzymanej lub naleznej zaptaty. Za koszty uznaje si¢ koszty bezposred-
nio odnoszace si¢ do tej umowy (m.in. robocizna, zuzycie materiatow, amorty-
zacja maszyn i urzadzen, transport, wynajem maszyn i urzadzen, szacunkowe
koszty napraw i prac gwarancyjnych, roszczenia stron trzecich), koszty ogdlne
powigzane z umowa, ktore mozna jednoznacznie do tej umowy przyporzadko-
wac (np. ubezpieczenie, koszty ogolne budowy/projektu), inne koszty, ktorymi
zgodnie z umowa mozna obcigzy¢ zamawiajacego. Koszty ogolnie powigzane
z umowg powinny by¢ alokowane systematycznie na umowy za pomocg racjo-
nalnie okre$lonych metod. W budzecie kosztow umowy nie uwzglednia si¢
kosztow niepowigzanych z umowa oraz kosztow, ktérych nie mozna przypisac
do konkretnej umowy (np. koszty sprzedazy, ogdlne koszty administracyjne)
[MSR 11, art. 20].

Identyfikacja umowy lub grupy umow jako tych, ktore spetniaja przestanki
do uznania za kontrakty dtugoterminowe, czgsto nie jest oczywista. W praktyce
wigkszo$¢ podmiotow realizujacych duzg liczbe kontraktow korzysta w tym celu
z zaawansowanych systemow informatycznych, ktére pozwalajg na identyfika-
cje poszczegolnych umow, ich taczenia lub dzielenia, a takze gromadzenie in-
formacji o budzetach przychodow i kosztow.

O ile oszacowanie budzetu przychodow nie powoduje wigkszych trudnosci,
o tyle budzet kosztow jest oparty na szacunkach. W branzy IT na koszty projek-
tu sktadajg si¢ najczgsciej: robocizna, zuzycie materialdéw i energii, ushugi obce
(koszty podwykonawcoéw), amortyzacja. Z tej grupy najtrudniejsza do oszaco-
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wania jest robocizna. Planowana pracochtonno$¢ projektow to czesto informa-
cja, w ktorej posiadaniu sa kierownicy projektow. Zakladajac, ze oszacowana
przez nich pracochtonno$¢ jest wiarygodna, wynagrodzenie za roboczogodzing
w rozbudowanej organizacji moze by¢ rozne ze wzgledu na jednostke organiza-
cyjng czy stanowisko pracownika lub technologi¢. Stad szacowanie budzetu
kosztow czgsto wymaga stosowania rozbudowanych modeli matematycznych
opartych na wielu zatozeniach.

2. Metody wyceny kontraktow dlugoterminowych
oraz ich wplyw na wynik finansowy

W teorii rachunkowo$ci opisane zostaly cztery metody wyceny na dzien bi-
lansowy niezakonczonych kontraktow [Kasperowicz, 2011, s. 175]:

— wystawionych faktur,
— wykonania kontraktu (klasyczna),
— stopnia zaawansowania prac (procentowa),
— wyniku zerowego.

W praktyce zarowno regulacje krajowe, jak i migdzynarodowe dopuszczaja
stosowanie dwoch ostatnich metod. Wyboru metody dokonuje jednostka wyce-
niajgca.

W metodzie stopnia zaawansowania przychody i koszty ujmowane sg pro-
porcjonalnie do stopnia zaawansowania prac. U podstaw tej metody lezy zatozenie
jednakowej rentownosci projektu na wszystkich etapach jego realizacji. Warun-
kiem zastosowania tej metody jest zapewnienie wiarygodnej wyceny przycho-
dow i kosztow (zarowno poniesionych, jak i szacowanych), stopnia zaawanso-
wania oraz istnienie prawdopodobienstwa, ze oszacowane korzysci wynikajace
z umowy s3 mozliwe do uzyskania. Stopien zaawansowania prac moze by¢ usta-
lony na podstawie [MSR 11, art. 30]:

— udziatu poniesionych do dnia wyceny kosztow, w budzecie kosztow,
— liczbg przepracowanych godzin,
— obmiaru prac.

W metodzie wyniku zerowego przychody sa wykazywane do wysokosci
poniesionych kosztow. Zastosowanie tej metody oznacza, ze w sprawozdaniu fi-
nansowym zysk z umowy jest prezentowany w roku jej zakonczenia.W pozosta-
tych okresach zysk z umowy jest zerowy.

Bez wzgledu na wybrang metode wyceny kontraktow, straty na realizowa-
nych projektach rozumiane jako nadwyzka budzetu kosztéw nad budzetem przy-
chodow, sa uyjmowane w wyniku w momencie ich stwierdzenia.
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Wplyw opisanych metod na wynik finansowy brutto jednostki prezentuje po-
nizszy przyktad. Do analizy przyjeto 5-letnia umowe, ktdra jest wyceniana na ko-
niec kazdego roku, szacowane wartosci przychodowi kosztéw sg aktualizowane na
dzien wyceny. Do wyznaczenia stopnia zaawansowania prac przyjeto udziat po-
niesionych do dnia wyceny kosztow w budzecie kosztow projektu (tabela 1).

Nalezy zwroci¢ uwage, ze w analizowanym przypadku bez uwzglednienia
wyceny, zysk z kontraktu zostanie osiggnicty w okresach 3 oraz 5, w pozosta-
tych okresach wynik z kontraktu bedzie ujemny. W przypadku wyceny metoda
stopnia zaawansowania w okresie 1 i 2 wynik na projekcie bedzie 0, kolejno
w okresie 3 ujemny, w nastepnych okresach dodatni. W przypadku wyceny metoda
wyniku zerowego, w okresie 1-4 wynik na projekcie bedzie wynosit 0, caty zysk
zostanie zrealizowany w okresie 5. Metody wyceny pozwalaja na wspdtmierne
uznawanie przychodow w stosunku do poniesionych kosztow, w wyniku czego
fluktuacja wyniku narastajaco w calym okresie realizacji umowy jest mniejsza.

Tabela 1. Wycena kontraktu metodg stopnia zaawansowania i wyniku zerowego

— przyktad
Lata 1 2 3 4 5
Przychody 0 1000 1400 1100 1000
Przychody narastajaco 0 1000 2400 3500 4500
Przychody planowane po dniu wyceny 4000 3000 2000 1000 0
Budzet przychodow 4000 4000 4400 4500 4500
Koszty 500 1400 100 1400 600
Koszty narastajaco 500 1900 2000 3400 4000
Koszty planowane po dniu wyceny 3500 2100 2700 600 0
Budzet kosztow 4000 4000 4700 4000 4000
Wynik bez uwzglednienia wyceny -500 -400 1300 -300 400
Wynik narastajaco bez uwzglednienia wyceny -500 -900 400 100 500
Wycena metoda stopnia zaawansowania
Stopien zaawansowania 13% 48% 43% 85% 100%
Przychody wg stopnia zaawansowania 500 1 900 1872 3825 4500
Korekta z wyceny 500 400 -1 428 853 -325
Wynik po uwzglednieniu korekty 0 0 -128 553 75
Wynik narastajaco po uwzglednieniu wyceny 0 0 -128 425 500
Wycena metoda wyniku zerowego
Korekta z wyceny 500 400 -1300 300 100
Wynik po uwzglednieniu korekty 0 0 0 0 500
Wynik narastajaco po uwzglednieniu wyceny 0 0 0 0 500

Zrédto: Opracowanie whasne.

Korekta z wyceny kontraktu alokuje przychody do okreséw, w ktorych po-
niesiono odpowiadajace im koszty, wynik ulega ,,sptaszczeniu” (rys. 1). Osobna
kwestig pozostaje ujecie rezerwy na strat¢ na projekcie, w okresie 3 nalezy za-
wigzaC rezerwe na straty na projektach (wynik projektu jest ujemny), w okresie 4
powinno nastgpi¢ rozwigzanie tej rezerwy. Warto zauwazy¢, ze suma korekt
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z tytutu wyceny z wszystkich okresow wynosi 0. Metody wyceny nie zwickszaja
wyniku o dodatkowe przychody, rozktadaja przychody w czasie inaczej niz wy-
nika to z zawartej umowy. Dodatkowo warto zada¢ pytanie o to, dlaczego wynik
narastajaco wedlug metody stopnia zaawansowania nie jest rosnacg funkcja li-
niowg (wraz z uptywem czasu ponoszone koszty rosna, a wigc zaawansowanie
W czasie rosnie). Jednym z powodow jest zmiana budzetu kosztow lub przychodéw.
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eeeeee \Wynik narastajgco bez uwzglednienia wyceny
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e \\/ynik narastajgco wg metody kosztu zerowego

Rys. 1. Wynik narastajgco wedhug metod wyceny

Zrédto: Opracowanie whasne.

Zat6zmy, ze budzet przychodow jest staty, budzet kosztéw wynosi 1000,
a poniesione koszty na koniec poprzedniego okresu to 200. Na dzien wyceny
poniesione koszty wzrosty o 200, a wiec stopnien zaawansowania powinien
wzrosngc z 20% do 40%. Zatézmy jednak, ze aktualnie szacowane koszty po-
trzebne do zakonczenia kontraktu to 800. Budzet kosztow wzrosnie do 1200,
stopnien zaawansowania wyniesie 33,33%. Analogiczny problem dotyczy bu-
dzetu przychodow. W praktyce okazuje si¢, ze zarowno budzety przychodow,
jak i kosztow w kolejnych wycenach sa rézne od tych z okresow poprzednich.
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3. Wycena kontraktow dlugoterminowych
w sprawozdaniach finansowych wybranych spélek
z rankingu Truffle Capital 100 za 2014 r.

Truffle Capital 100 to ranking najwiekszych spotek informatycznych przy-
gotowywany co roku przez IDC&CXP Group pod patronatem Komisji Europe;j-
skiej. Klasyfikacji podmiotéw dokonuja analitycy IDC w oparciu o kryterium
tacznych przychodéw wypracowanych w ostatnim roku.

Dokonano przegladu przyjetych metod wyceny w wybranych podmiotach
z rankingu Truffle Capital 100 za 2014 r. [www 2] na podstawie informacji ze
skonsolidowanych sprawozdan finansowych za rok 2014 r. Na wstgpie warto
zauwazy¢, ze nazewnictwo wyceny niezakonczonych kontraktow nie jest jedno-
lite, mozna spotka¢ si¢ z okresleniem construction contracts, work in progress
contracts, long-term projects, PoC projects, IT contracts, co powoduje pewne
trudnos$ci na etapie identyfikacji pozycji sprawozdawczych.

Wickszos¢ podmiotow poddanych analizie w polityce rachunkowosci
wskazuje, ze przyjeto metode stopnia zaawansowania, jednak czg¢$¢ nie okredla,
co jest podstawa wyznaczenia wspotczynnika zaawansowania. Podmioty, ktore
wskazaly podstawe, najczesciej przyjmujg stopien zaawansowania kosztowego.
Tylko w przypadku jednego podmiotu przedstawiono, ze wspdlczynnik jest ob-
liczony na podstawie stosunku wykorzystanych dni roboczych do ogédtu dni
przewidzianych na realizacj¢ projektu. Czes¢ podmiotdéw roznicuje przyjeta me-
todg wyceny od rodzaju §wiadczonych ushug, np. ushugi deweloperskie sa czesciej
wyceniane metoda stopnia zaawansowania, a ustugi serwisowe/utrzymaniowe
wyceniane metoda wyniku zerowego. Wplyw wyceny kontraktow na dane spra-
wozdawcze za lata 2009-2014 zostat przeanalizowany dla dwoch polskich pod-
miotoéw sklasyfikowanych w rankingu: Grupy Asseco i Grupy Comarch.

Zaprezentowane w tabeli 2 dane pochodza ze skonsolidowanych sprawoz-
dan finansowych, co oznacza, ze zawieraja informacj¢ dotyczaca wyceny kon-
traktow w spotkach wchodzacych w sktad grupy oraz korekte z tytutu wyceny
skonsolidowanych kontraktow. Oba podmioty do wyceny kontraktow przyjety
metode stopnia zaawansowania na podstawie udziatu poniesionych kosztow
w budzecie kosztow projektu. W przypadku Grupy Asseco udzial naleznos$ci
z tytulu wyceny kontraktéw stanowit od 1,05-3,36 % sumy bilansowej, zobowia-
zania z tego tytutu 0,05-0,49%. Dla Grupy Comarch odpowiednio 0,89-4,37%
w przypadku nalezno$ci oraz 0,63-3,99 % w przypadku zobowigzan. Dla Grupy
Asseco najwickszy dodatni wptyw wyceny kontraktow jest widoczny w 2010 r. —
34% wyniku brutto osiaggnicto z tytulu wyceny, dla Grupy Comarch w 2013 r. —
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18%. Na rys. 2 i 3 porownano osiagniete wyniki brutto z wynikiem bez uwzgled-
nienia wyceny kontraktow. Mozna zauwazy¢, ze w obu przypadkach wycena

kontraktow wplyneta na ,,splaszczenie” krzywej osigganych wynikow, poprzez

prawidtowg alokacj¢ przychodow w stosunku do poniesionych kosztow.

Tabela 2. Wycena kontraktow dtugoterminowych — wybrane dane finansowe
za lata 2009-2014

Grupa Asseco (dane w tys. PLN)

Rok NaleznoS$ci Zobowiazania .Suma Wynik brutto Wplyw Wyceny
bilansowa na wynik roku
2008 8 440 971 631 803 34 941
2009 9 650 985 683 114 55637 1196
2010 22270 368 728 634 51796 13 237
2011 27 546 1049 821016 62 099 4595
2012 12 480 2 966 758 920 54 638 -16 983
2013 8193 1270 777351 43 369 -2 591
2014 14 632 3997 848 297 46 217 3712
Grupa Comarch (dane w tys. PLN)
Rok NaleznoS$ci Zobowiazania .Suma Wynik brutto Wplyw Wyceny
bilansowa na wynik roku
2008 12191 5730 915 247 244 521
2009 8507 7653 895 106 18 465 -5 607
2010 9112 7452 968 105 24979 806
2011 12 284 8363 1022 474 39 764 2261
2012 10 165 17 045 1146 743 39737 -10 801
2013 32264 33416 1142 301 36 724 5728
2014 53 105 48 507 1216555 92 577 5750

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie skonsolidowanych sprawozdan finansowych [www 3; www 4].
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Rys. 3. Wynik brutto oraz wynik bez uwzglednienia wyceny kontraktow
dla Grupy Comarch za lata 2009-2014

Zrédto: Opracowanie wiasne na podstawie tabeli 2.

W przypadku Grupy Asecco ten wptyw jest bardziej widoczny, a w Grupie
Comarch najwi¢ksza roznica przypada na rok 2014. Przy zalozeniu, ze ujawnio-
ne na dzien 31.12.2014 r. niezakonczone kontrakty zostang zakonczone, czyli na
dzien 31.12.2015 r. nie wystapig niezakonczone kontrakty dlugoterminowe (na-
leznosci 1 zobowigzania z tytulu wyceny kontraktéw wyniosa 0), Grupa Asseco
pomniejszytaby wynik z 2015 r. o ponad 10,6 mIin PLN, Grupa Comarch o pra-
wie 4,6 min PLN.

Podsumowanie

W oparciu o MSR 11 i UoR podmioty mogg dokona¢ wyboru metody wy-
ceny niezakonczonych kontraktow dtugoterminowych pomiedzy metoda stopnia
zaawansowania oraz metodg wyniku zerowego. Z dokonanej analizy wynika, ze
problematyka wyceny kontraktow dotyczy rowniez branzy IT. Wiekszo$¢ pod-
miotdw objetych analiza w polityce rachunkowosci dokonata wyboru metody
stopnia zaawansowania, cz¢$¢ podmiotow nie ujawnia jednak informacji, na ja-
kiej podstawie ten stopien jest ustalany. Wsrdd pozostatych podmiotow przewa-
za udzial poniesionych kosztéw w sumie kosztow projektu.
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Ujednolicone wymagania informacyjne wynikajagce z MSR 11 i innych re-
gulacji nie przektadajg si¢ wprost na jednolitg prezentacj¢ danych dotyczacg wy-
ceny. Wiekszos$¢ spotek ogranicza informacje na ten temat do niezbednego mi-
nimum, przez co warto$¢ informacyjna sprawozdan w tym zakresie, w ocenie
autorki, jest mniejsza. W przypadku tych spolek ustalenie faktycznego wpltywu
wyceny na rachunek zyskow i strat jest trudne.

Przeprowadzona analiza dla Grupy Asseco i Grupy Comarch pozwala wy-
suna¢ wniosek, ze problematyka wyceny kontraktow dotyczy rowniez polskich
spotek z branzy IT, a jej wptyw na wynik finansowy brutto spetnia zatozenia za-
sady memoriatu i zasady wspotmiernosci przychodéw i kosztow. Co wigcej,
wycena ta istotnie wpltywa na prezentowane wyniki.
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LONG-TERM CONTACTS VALUATION
INIT INDUSTRY

Summary: Long-term contracts are the type of service contracts that are governed by
specific regulations. There are two available methods of valuation that can be chosen by
the entity: percentage of completion method and zero result method. Long-term contracts
valuation issue relates also IT sector. Due to the fact that IT project are increasingly
longer and complicated, IT companies are oblige to valuate such contracts in order to
follow accruals and matching concept. Analysis of consolidated financial statements of
companies ranked in Truffle Capital 100 shows that long term contracts valuation is
a common issue among IT companies. Almost all verified financial statements includes
results of the valuation.

Keywords: Long-term contracts valuation, percentage of completion method, zero result
method.



